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VYRESTE SVOJI BUDOUCNOST S NAMI

Spole¢nost prodavamefirmy.cz, s.r.o. poskytuje
komplexni poradenstvi v souvislosti s prodejem
firem a vyhledavanim zajemc, ktefi majitelim

zaplati férovou cenu a zajisti dals§i pokracovani

podniku.

O specifickych aspektech prodeje malych

a stiednich firem jsme si povidali s partnerem

spole¢nosti Jifim Dvorakem.

Proc¢ spoleénost vznikla?
Za vznikem spolecnosti byla predev§im myslenka
pomoci majiteldm menSich firem najit vhodné

zajemce o koupi jejich podnik.

Reagovali jsme na situaci, kdy na trhu neexistuje
poradenska firma, ktera by se zabyvala mens§imi
podniky, a pritom poskytovala standardni

M&A poradenstvi za dostupnych finan¢nich
podminek. Soucasné jsou za témito firmami
lidské pribéhy, které nas fascinuji, a které si

zaslouZzi vy(stit v tspésny prodej firmy.

Nase dosavadni vysledky nas presvédcuji o tom,
Ze tato aktivita méla a ma smysl. A to je dobra
zprava predev§im pro majitele a zakladatele
firem, kteti uvazuji o tom, jak s firmou dal

nalozit, a rozhoduji se o prodeji.



Co je hlavnim cilem spolec¢nosti?

Cilem spolec¢nosti je poskytnout profesionalni
zastoupeni béhem celého prodejniho procesu,
a to prostrednictvim zkuSenych poradct s vice
nez 20letou praxi v tomto oboru a za vyuZiti

stavajiciho zazemi, které mame k dispozici.

Jaké sluzby spolec¢nost prodavamefirmy.cz svym
klientam poskytuje?

NaSim klientiim poskytujeme komplexni podporu
béhem celého prodejniho procesu - tedy od
pocate¢niho mentoringu, pripravy klienta

a spole¢nosti na prodej, pres odhad trzni hodnoty
firmy, fazi marketingovou a negocia¢ni,

az po uspés$né dokonceni transakce.

StéZejni sluzbou je v§ak propojeni prodavajicich

s vhodnymi zajemci o koupi. Tedy s takovymi,
kteti zaplati férovou cenu a zajisti dalsi
pokracovani podniku. A protoZe prodej mensich
firem je casto velice komplikovany a naro¢ny,

a konven¢ni metody vyhledavani potencialnich
zajemct Casto nefunguji, vytvorili jsme a spustili
platformu s nabidkou zavedenych firem

k prodeji. K nabidkam maji po registraci pristup
zajemci, ktefi jsou sami aktivni pfi hledani své
budouci firmy. NaSe databaze nyni ¢ita nizsi
stovky individualnich, strategickych a finan¢nich
investort ¢i zastupcli Family Offices. Databaze

pribézné nariista o nové zajemce.

Kdo jsou vasi klienti?

NaS$imi klienty jsou majitelé ¢i majitelky malych,
strednich a rodinnych firem, kteti by radi podnik
predali, ale nemaji prirozeného nastupce.
Podnikaji v rtiznych oborech a obrat jejich
spolecnosti se pohybuje od 10 do 300

miliont korun.
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Jaké jsou vase zkuSenosti?

Mame za sebou desitky prodanych firem,
dlouholeté zkuSenosti s vedenim prodejnich
procesd, vyhledavanim investort

a vyjednavanim podminek réznych typt
transakci. Mame bohaté zkusenosti s pravni

a daflovou podporou klient(, strukturovanim
transakci a vyjednavanim smluvni dokumentace.
Vime, jak maximalizovat vynos z prodeje, které
prodejni procesy funguji, a s ¢im neztracet ¢as.
Klienti jsou podporovani zkuSenymi
profesionaly, takZe se rizika minimalizuji. Timto
prirozené rostou Sance na bezpe¢ny a vyhodny

prodej firmy.

Pro¢ si klienti ke spolupraci vybiraji pravé vas?
Proces prodeje je ¢im dal vic standardizovany,
proto pribyva jednotlivct ¢i méné zkuSenych
poradcd, kteri maji pocit, Ze dokaZou klienta
pred zajemci o koupi dobre zastoupit, vyjednat
nejlepsi podminky a kupni cenu a dostatecné ho
ochranit pred moznymi riziky.

U nés se o klienta a prodej jeho firmy nestara
jednotlivec, ale zkuSeny tym se specializaci

a hlavné prokazatelnou historii. Klademe diiraz
na to, aby odborné sluzby vzdy poskytoval
seniorni poradce. Nespornou vyhodou je,

ze mame projektové, ekonomické, analytické,
pravni a dariové poradce pod jednou stfechou.
MtzZeme tak pracovat mnohem efektivnéji

a rychleji. Vétsina nasich klientd prodava firmu
poprvé a soucasné i naposledy. Neni tady
prostor pro zadné pokusy ¢i chyby. Pro veskeré
¢innosti mame jasné stanovené postupy, kterymi
se béhem prodeje ridime. Klient se dale mtze
spolehnout na nas flexibilni a transparentni

pristup.



Jak probiha spoluprace s klientem?

Pri Gvodni schiizce konzultujeme jeho zamér, zjiStujeme zakladni informace o spolec¢nosti a jeji
kondici, snazime se vyhodnotit aktualni situaci a realnost prodeje, prochazime hlavni milniky
prodejniho procesu a vzorové realizace. Informujeme klienta, jak bude spoluprace vypadat, jakou
pridanou hodnotu dokazeme prinést a jak jsme odménovani. Pokud se dohodneme na spolupraci,
klient obdrzi seznam pozadovanych informaci a dokumentti, za¢inad priprava podkladd a po jejich

odsouhlaseni nasleduje faze, ve které dosahujeme dohodnutych milnikd.

Pokud nékdo zvaZuje prodej firmy, co ma udélat?
Je to velmi jednoduché. Zajemci nas mohou kontaktovat telefonicky, e-mailem, nebo vyplnit formular

na naSich webovych strankach. Dohodneme si termin ivodni konzultace, at uZ osobné nebo online,

a spoluprace muze zacit.

PRODAVAME
FIRMY.CZ
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